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アフターコロナで経営難の
施術系サロンオーナー必見！
資金ゼロでできる挑戦!! セラピーとカウンセリング

の専門誌

『セラピスト』
6 月号（5/7 発売）

にて本書の関連
記事掲載予定！
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自分のスキルを活かしたセミナーの開き方

CONTENTS

セラピストのための「教える」レッスン

セラピストのための
「教える」レッスン
ゼロ資金、今ある設備で並行してできる、
セラピスト、エステティシャン、整体師、鍼灸師など、
施術系サロンが生き残るもう一つの業態。

自分のスキルを
活かした
セミナーの開き方

序章　セミナーの誘惑
第１章　まずセミナーのコンテンツをつくる
第２章　セミナーを形にする
第３章　いよいよセミナーを開催、その前に
第４章　そしてセミナーが始まった
第６章　セミナーをビジネスにつなげるために

　コロナ禍で廃業、閉店するサロンが増大しました。直接接客
しなければ意味のない施術系サロンが売り上げを立てる「最後
の一手」ーーそれが「教えること」、つまりセミナーを開くこと
です。ビジネスチャンスをつかむためのコンテンツの作り方か
ら開催方法、人気セミナーにするコツなど、段階を追って懇切
丁寧に指南します！

金谷康弘（かなや　やすひろ）　かなや整骨院院長。柔道整復師。一般
社団法人「日本頭蓋仙骨療法協会」代表理事。関西医療学園専門学校を
卒業し、1990年大阪市に開院。自院での施術のほか、広島市の治療院
でも定期的に施術を行う。

（仮題）

誰でもすぐにはじめられる！
セミナー開催までの
流れがわかりやすい！


